VINZERCE

Alternativni hraci musi
nahizet trvale nizsi ceny

Liberalizace trhu s elektfinou a plynem neni moznd bez konkurence a tedy
alternativnich obchodnikd. O jejich pozici na trhu, budoucnosti, nabidce
a zarukach pro zakazniky mluvi Jifi Pisarik, jednatel spolecnosti Bohemia
Energy, kterd je nejvétSim alternativnim dodavatelem energii v segmentu

domdcnosti a ma

Jaka4 je soucasna pozice alternativnich
dodavatelii na ¢eském trhu?

Stéle se vylepsuje. Roste pocet alternativ-
nich obchodniky, jsou zkuSenéjsi, byt ne
bez chyb. Také sldbne pocate¢ni odpor tra-
di¢nich dodavateli elektfiny proti liberali-
zaci, ktery se napiiklad projevoval
administrativnim ztéZovanim odchodu
jejich zdkaznika ke konkurenci. Také se
zvysilo povédomi firem a domacnosti, Ze
existuje moznost zménit dodavatele elek-
tfiny a plynu a Ze to jde snadno.

Co je pro tspéch alternativniho dodava-
tele nejdilezitéjsi?

Jednoznaéné schopnost byt lacingjsi nez
tradi¢ni dodavatelé. To je jediny zdsadni
duvod, pro¢ spottebitelé prejdou k alter-
nativnimu dodavateli. Dal$i nabidky
ruznych bonust, vyhodnych ndkupt a slu-
Zeb jsou podruzné.

Je mozné, aby alternativni dodavatelé byli
lacinéjsi dlouhodobé?

Neékteti ano, néktefi ne. Kdo chce byt
dlouhodobé lacingsi, musi trvale pracovat
s niz§{mi ndklady a niz$imi marZemi nez
tradi¢ni dodavatelé. Uspéiny alternativnf
obchodnik si nemuze za¢it budovat rozsa-
hlou sit pobocek, zaméstndvat lidi na ¢in-
nosti, které pfimo nesouvisi s obchodem
s energiemi, nebo sponzorovat akce, které
nepfinddeji nové zdkazniky. A také
z pohledu poctu zdkaznikd musi zustat
mensi nez tradi¢ni dodavatelé, aby byli
schopni nakupovat elektfinu flexibilné,
rychleji reagovat na zmény na trhu, byt
schopni ¢init rychld rozhodnut. ..

S tim, predpokladdm, souvisi Vase
nabidka az desetileté garance na nizsi
cenu.

Nejen. Z pruzkumu mezi zékazniky ndm
vyplynulo, Ze vét$ina lidi by chtéla platit
za energie méné, ale nechce se kazdy rok
zabyvat zkoumdanim, zda jejich novy doda-
vatel nenasadil vy$§i ceny nez ten ptivodni.
Proto nabizime tuto garanci niZ$i ceny az
na deset let. Nabizime ji pravé oproti jejich

ych a strednich firem.

puvodnimu dodavateli a budeme ji zaka-
znikiim kazdoro¢né doklédat.

Budete garantovat i vysi uspory?

To nebudeme, protoZe to nelze. Vyse
uspory bude zdleZet na situaci na trhu
a cendch konkurence. Nicméné se budeme
snazit, aby tato sleva byla pro zdkazniky
stile zajimava, protoze kdyby nebyla,
nebyli bychom schopni ziskdvat zdkazniky
nové.

Reaguji zdkaznici na Vasi nabidku pozi-
tivné?

Jednoznacné. Nérast poctu novych zéka-
zniku se diky garanci niz$f ceny dramaticky
zvysil.

Je stejny zdjem o elektfinu i plyn?

Dvé titiny novych zékaznik( si od nds
berou jak elektfinu, tak i plyn. Celkem
logicky, pokud se nékdo rozhodne, Ze
pfeje k alternativnimu dodavateli a ode-
bird elektfinu a plyn, neni divod, aby
zménil dodavatele jen u jedné z téchto
komodit.

O kolik musi byt cena elektfiny nebo
plynu od alternativnich obchodniki
nizsi, aby byla pro zdkazniky zajimava?
To nelze fici pausélné. Pro nékoho to
muZe byt pét tisic korun ro¢né pro nékoho
pét set. U firem a mést to také zdleZ{ na
rozpoctu. Pro nékoho je sto tisic moc, pro
nékoho miélo. Vliv maji i vieobecné eko-
nomické podminky. Napiiklad v soucasné
dobé ekonomické stagnace, snizovani
platd roste jisté vyznam Uspor na energiich.
Zv1a3té, kdyz nejen firmy, ale i domécnosti

BOHEMIA ENERGY

Ing. Jifi Pisafik

Jiti Pisarik je jednatelem a spoluza-
kladatelem spole¢nosti Bohemia
Energy Entity. Kromé toho pracoval
jako obchodni feditel ¢eskych pobo-
¢ek francouzské elektrotechnické
spole¢nosti Areva a finanéni reditel
rakouskeé logistické spoleénosti
Réhner - DSD. Jeho prvnim zamé-
stnavatelem byla poradenska spo-
le¢nost Réd| & Partner, ktera je
nejvyznamnéjsi auditorskou, dariove-
poradenskou a pravni kancelari

s némeckym kapitalem. Jifi Pisafik
vystudoval ekonomii na Zapado-
¢eské univerzité v Chebu, je Zenaty
a ma tri déti.

mohou od alternativnich dodavateld ode-
birat jak elektfinu, tak 1 plyn.

Je podle Vis trh s energiemi jiz dostate¢né
rozhybany?

To rozhodné ne. Napifklad u domacnosti
zménilo svého dodavatele zhruba 5 %
z celkovych zhruba ¢tyt miliond, coz je ve
srovndn{ s vyspélymi zemémi madlo. Nej-
spise se nedostaneme na trover Velké Bri-
tanie, kde kazdoro¢né zméni dodavatele
20-30 % viech odbératelq, ale 1 tak oc¢eka-
vdm vyrazny ndrast poctu prechodi
k alternativnim dodavatelim. Diky infor-
movanosti, reklamnim  kampanim
a v dusledku ekonomické krize.

Je v segmentu domacnosti a malych a stfednich firem nejvétSim alternativnim doda-
vatelem elektfiny a plynu v Ceské republice. K 1. srpnu 2010 méla 219 tisic zaka-
znik, z toho: 135 000 odebira elektiinu v CR, 61 000 plyn v CR a 23 000 elekttinu
na Slovensku. V roce 2009 dosahla BEE obratu ve vysi 2,5 mld. korun,

na rok 2010 planuje obrat ve vysi 5,5 mld. korun.

Zhruba dvé tretiny zakaznik( tvofi doméacnosti, jednu tretinu malé a stredni podniky.
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